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Das bieten wir
Bei uns erwartet dich ein dynamisches Team, 
das von einer Start-up-Kultur geprägt ist. Wir 
glauben an Innovation, Kundenorientierung 
und Zusammenarbeit auf Augenhöhe. Bei uns 
kannst du dich weiterentwickeln, deine Ideen 
einbringen und Teil eines aufstrebenden Un-
ternehmens sein.

• Eine spürbar überdurchschnittliche 
Vergütung

• Start-Up Atmosphäre mit Raum für Ideen 
und Mitgestaltung

• Exzellente Entfaltungsmöglichkeiten in 
einem Markt mit viel Potential

• Ein modernes Büro in der Nähe von 
Bremen oder remotes arbeiten

Interesse geweckt?
Dann sende bitte deine aussagekräftige 
Bewerbung per E-Mail an service@audit-but-
ler.com unter Angabe deiner Gehaltsvorstel-
lung und des möglichen Eintrittstermins.

Wir freuen uns sehr darauf,
dich kennen zu lernen!

In einer Welt, in der Technologie und Softwarelösungen stetig an Bedeutung ge-
winnen, ist der direkte Kundenkontakt entscheidend für den unternehmerischen 
Erfolg. Als Sales Manager spielst du eine Schlüsselrolle, um unsere innovativen 
Softwarelösungen und Services in Deutschland, Österreich und in der Schweiz 
zu vermarkten. Du repräsentierst nicht nur unsere Produkte, sondern baust und 
pflegst auch langfristige Kundenbeziehungen, die auf Vertrauen, Fachkompetenz 
und exzellentem Service fußen.

SALES MANAGER (D/M/W) – D/AT/CH
Deine Aufgaben
• Verkauf unserer Softwarelösung Audit Butler und Services per Telefon
• Vorstellung und Erläuterungen zur Lösung und den Services
• Aufbau und Betreuung eines festen Kundenstamms
• Enge Zusammenarbeit mit dem Produktmanagement
• Angebotserstellung und Nachverfolgung
• Sammeln von Kundenfeedback zur Verbesserung des Produkts und der 

Kundenzufriedenheit
 

Das bringst Du mit
• Mindestens 2 Jahre Erfahrung im Vertrieb – optimalerweise im IT-Umfeld
• Du bist ein Verkaufstalent mit einem positiven Mindset und einem ausgepräg-

ten Interesse an Kundenbeziehungen
• Der Aufbau vertrauensvoller Beziehungen mit Partnern bereitet dir Freude, 

und du bist begeistert von Software und Lizensierung.
• Deine proaktive und selbstständige Arbeitsweise ermöglicht es dir, effektiv 

mit einer Vielzahl von Interessenten zu arbeiten
• Du weckst Vertrauen und Begeisterung bei Kunden und zeichnest dich durch 

deine strukturierte Arbeitsweise aus
• Du magst Herausforderungen und kommunizierst gerne mit Entscheidungs-

trägern
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